
Mankkaan Rauta on johtaja
Reijo Räsäsen mukaan ns.
perinteinen rautakauppa, jon-
ka tuotevalikoima kattaa kaik-
ki asumisessa, remontissa ja
siivouksessa tarvittavat ko-
neet, laitteet, tarvikkeet ja ai-
neet.

Yrityksen valttina Räsänen
pitää taatusti edullisia hintoja
ja sitä, että asiakkaat varmasti
palvellaan henkilökohtaisesti.
-Monelle oikean tavaran löy-
täminen valtavan marketin va-
likoimasta tuottaa ongelmia,

varsinkin kun kysymyksiin ei
aina tahdo saada vastausta.
Etenkin vanhemmalle väes-
tölle tällä on suuri merkitys.

Oikea aika ostaa 
ruohonleikkuri

Vaikka nyt talvi kolkuttaa
ovelle ja lumilinkojen seson-
kiaika koittaa, niin Reijo Rä-
sänen tähdentää, että juuri nyt
olisi oikea aika ostaa ruohon-
leikkuri ensi kevättä varten
valmiiksi. Edullinen syystar-

joushinta ja talven aikana tule-
va hinnankorotus tietävät ruo-
honleikkureille ensi kevääksi
yli 40 % korkeampaa hintaa.

Laadukkaat 
merkkituotteet 
edullisesti
Mankkaan Rauta panostaa
Räsäsen mukaan erityisesti
laadukkaisiin tuotteisiin ja nii-
den huoltoon.

– Koneiden valikoimassa
tärkeää on myös hiljainen
käyntiääni, ja sillä on erityistä
merkityistä pientaloalueilla.

Siivoustarvikkeita
laaja valikoima
Eräs Mankkaan Raudan vah-
vuuksista on laaja siivoustar-

vikkeiden valikoima sekä ai-
neiden että välineiden puolel-
la. Erikoisaineita on myös
turha etsiä markettien hyllyil-
tä. Myös pölynimurin pusse-
ja on tarjolla kunnioitusta he-
rättävä valikoima, noin 120

eri pölynimurimalliin!
Hyvillä tuotteilla kodin

hoidosta selviää pienemmällä
vaivalla ja Mankkaan Rau-
dan asiakkaina vielä edulli-
sesti, Räsänen muistuttaa. 
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Vanha öljykattila ulos, 
IVT lämpöpumppu tilalle
Nyt maalämpöön siirtyminen on helppoa ja viisasta.
Euroopan lämpöpumppumarkkinajätti IVT on aske-
leen edellä - jälleen. IVT:n lämpöpumppu-uutuus
HT Plus tuottaa uudella kompressorikonstruktiolla
jopa 65–asteista vettä. Paremmalla hyötysuhteella,
hiljaisemmin, kestävämmin. Vanha patterijärjes-
telmä voi jäädä ennalleen. Öljysäiliö korvataan
porareiällä ja kattilan tilalle 60x60 cm kokoinen siisti
IVT Greenline HT Plus maalämpöpumppu.

IVT toimittaa vuosittain noin 15000 lämpöpumppua
öljy- ja sähkökattiloiden tilalle. Et siis ole ensimmäi-
nen.

Pyydä ilmainen säästölaskelma taloosi.
Vanha öljykattila ulos, IVT lämpöpumppu tilalle.

Lisätietoa lämpöpumpuista 
ja jälleenmyyjät löydät www.ivt.fi

Mankkaanportin ostoskeskuksessa toimiva Mank-
kaan Rauta vietti syyskuussa kymmenvuotisjuhli-
aan. Rautakauppapalvelun tarpeellisuudesta asu-
tuksen keskellä kertoo se, että tänä syksynä yritys-
tä laajennettiin jo toisen kerran, jotta asiakkaita
kyetään palvelemaan kysyntää vastaavasti.

Mankkaan Rauta toiminut kymmenen vuotta

Espoolaisen IVT Lämpö-
pumput Oy:n koko osake-
kanta on siirtynyt ruotsalai-
sen IVT Industrier AB:n
omistukseen. Yhtiö on sak-
salaisen jättikonserni
Boschin tytäryhtiö.

IVT Lämpöpumput Oy:n
toimitusjohtajana jatkaa
edelleen DI Jussi Hirvo-
nen, joka kymmenen vuotta
sitten perusti yhtiön omako-
titaloonsa Kiloon. Laajene-
misen myötä yritys siirtyi
muutama vuosi sitten Sini-
kalliontielle Mankkaalle.

Kiivaasti kasvavat
markkinat

”Suomen lämpöpumppu-
markkinat kasvavat todella
rajusti ja tämä on vasta al-
kua. Tarvitsemme ison yh-
tiön resursseja, kokemusta
ja laadukkaita tuotteita voi-
daksemme jatkaa tämän rie-
musaaton kärjessä. Bosch-
IVT:n innostuminen satsaa-
maan Suomen markkinoille
on parasta mitä lämpö-
pumppuala, IVT Lämpö-

pumput Oy ja tämän päivän
energian ja ympäristön sääs-
töä hamuava kuluttaja voi
toivoa”, Hirvonen hehkut-
taa.

Espoolainen IVT Lämpö-
pumput Oy on ykkönen
Suomen lämpöpumppu-
markkinoilla.

Jussi Hirvonen on alan
ehdoton uranuurtaja. -Kun
kymmenen vuotta sitten
aloin puhua maan ja ulkoil-
man lämmön hyödyntämi-
sestä lämmitysenergiana,
sain monin paikoin jopa ky-
lähullun maineen. Vähin-
täänkin pelle pelottoman
leima mieheen on lyöty. Tä-
nä päivänä ääni kellossa on
aivan toinen ja sekä Hirvo-
sesta että lämpöpumpuista
puhutaan jopa kunnioitta-
vaan sävyyn.

Saneerauksessa 
valtavat 
mahdollisuudet
Kymmenen vuotta sitten
yritystä perustettaessa joka
sadas rakentaja valitsi talon-

sa lämmitystavaksi lämpö-
pumpun. Tänä vuonna läm-
pöpumpuista tulee todennä-
köisesti yleisin lämmitys-
muoto uusissa taloissa. Yli
kolmannes rakentajista pää-
tyy lämpöpumppuun ja lo-
pulta Suomessakin voidaan
katsoa suoran sähkölämmi-
tyksen valtakauden päätty-
neen.

Myös Suomen miljoonan
pientalon lämmitysjärjestel-
mien saneeraus on muuttu-
massa lämpöpumppujen
suuntaan. Tämän päivän öl-
jyn ja sähkön hinnoilla kat-
tilaa ei vaihdetakaan enää
uuteen kattilaan vaan ener-
giaa ja ympäristöä säästä-
vään lämpöpumppuun.
Ruotsin lämmitysjärjestel-
mä saneerauksista 70–80 %
menee lämpöpumpuille ja
tähän suuntaan ollaan me-
nossa ripeästi myös Suo-
messa.

Kasvua koko 
Euroopassa

Kaikissa Euroopan mais-

sa uskotaan samaan tren-
diin, mikä näkyy jätti kon-
serni Boschin panostuksis-
sa. ”Odotamme, että ener-
gian hintojen noustessa tä-
mä tehokkaasti energiaa
käyttävien ja ympäristöystä-
vällisten lämpöpumppujen
markkina kasvaa keskimää-
räistä nopeammin sekä kes-
kipitkällä ja pitkällä täh-
täimellä, erityisesti lämmi-
tysjärjestelmien saneeraus-
liiketoiminnassa”, Dr.-Ing.
Joachim Berner, BBT
Thermotechnik GmbH:n
hallituksen puheenjohtaja
sanoi sopimuksen allekirjoi-
tustilaisuudessa.

Yrityskaupan myötä IVT
Lämpöpumput Oy on osa
yhtiötä, jonka liikevaihto
vuonna 2004 oli 2,5 miljar-
dia euroa, työntekijöitä
12.500 henkeä ja tuotantoa
19 tehtaassa yhdeksässä Eu-
roopan ja Aasian maassa.  

Anja Pankasalo

Lämpöpumppumarkkinat kehittyvät vauhdilla

Ennen porakaivosta otettiin vesi, nyt yhä enemmän läm-
mitysenergiaa, iloitsee Jussi Hirvonen.

Laajennuksen myötä myös tuotevalikoima on kasvanut Mankkaan Raudassa.


